FUSIONS &

Dansle TOP5 des Banques d'Affaires indépendantes
en nombre d'opérations M&A Corporate

rejoin
CESSION SPMC LOSSIGNOL rejoint PENET
Secteur : Distribution B2B - BTP pour constituer un distributeur indépendant leader
Date : Octobre 2025 au service des acteurs TP / BTP (CA : 120 mg€)
SPMC LOSSIGNOL (CA : 40 m€) est un leader en lle-de-France de la distribution de produits
Spmc

. LOSSignOI et matériels a destination des entreprises de travaux publics et des installateurs en

s il 44 o plomberie, chauffage et sanitaire

Créée en 1923, la société SPMC LOSSIGNOL a su rester indépendante depuis plus d’un siecle,
en opérant dans les mémes domaines d’activité :

e Sanitaire, Plomberie et Chauffage

* Produits et matériels T.P.

La société propose les grandes marques du marché, avec un large choix de références
produits et une excellente couverture géographique grace a ses 5 agences en lle-de-France
(Chilly-Mazarin, Malakoff, Brie-Comte-Robert et Stains) totalisant 26 000 m?.

En s’appuyant sur une cinquantaine de collaborateurs fideles, SPMC LOSSIGNOL a su cultiver
et installer durablement « I’historique humain » comme patrimoine réel de I’entreprise.

@ Penet PENET (CA : 80 m€) : un acteur indépendant du négoce au service du BTP, devenu

incontournable dans le Grand Ouest

Pour les Pros des Réseaux

Fondée en 1960 par René Penet, la société PENET est un acteur majeur de la distribution de
fournitures destinées au batiment et aux travaux publics, pour les professionnels des réseaux.
Rachetée en 1988 par son PDG actuel Thierry Penet, la société s’est affirmée comme un
leader multirégional en Normandie, dans les Pays de la Loire et en lle-de-France en
s’appuyant sur ses 15 agences et 170 collaborateurs.

PENET dispose d’une expertise sur les fournitures relatives a 8 univers dont principalement
I’assainissement eaux usées/eau potable, la VRD, les espaces verts et I'adduction d’eau
potable.

Spécialiste de solutions « éco-responsables » dans I'univers du BTP depuis plus de 60 ans,
PENET se démarque également par sa capacité de réponse a des besoins spécifiques non
standardisés de sa clientele variée de 3 000 professionnels et collectivités.

Le rapprochement de deux sociétés familiales aux valeurs communes permet de s’affirmer
comme un acteur indépendant significatif (> 120 m€ de CA)

Riche de plus de 165 ans d’histoire combinée, le groupe pourra s’inscrire dans une démarche
stratégique de synergies afin de rivaliser avec les majors du secteur et offrir une alternative
pertinente aux clients.

L'alliance permettra notamment de mutualiser les savoir-faire et de renforcer I'efficacité des
services offerts, de couvrir un territoire plus étendu avec une densification en lle-de-France,
. et d’enrichir les gammes, en particulier dans les domaines du chauffage, du sanitaire et de
~ I'adduction d’eau potable.




Le financement de I'opération a été structuré autour d’'un pool bancaire composé du Crédit
Agricole, de la Société Générale et de la Caisse d’Epargne, complété par une prise de
participation minoritaire de Capitem Partenaires.

Thierry Penet et Frédéric Fourest, dirigeants respectifs des sociétés PENET et SPMC
LOSSIGNOL : « Ce rapprochement marque une étape majeure dans notre histoire commune,
portée par des valeurs partagées d’indépendance, d’ancrage familial et d’expertise du négoce
au service du bdtiment et des travaux publics. [..] Ce rapprochement repose sur la
complémentarité de nos équipes et sur l’excellence de nos services. Ensemble, nous
continuerons a cultiver des relations de confiance avec tous nos partenaires, en mettant au
cceur de nos actions la technicité, la réactivité et la qualité qui font notre réputation. »
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LINKERS, conseil de SPMC LOSSIGNOL

Conseils Vendeurs
Financier : LINKERS - Sidney Serval, Adrien Lacordaire
Juridique : CARLARA - Frédéric Maury, Kassy Larrouturou

Conseils Acquéreurs
Financier : RYDGE - Emmanuel Chauvin, Morgan Lecacheux
Juridique : FIDAL - Vincent Klingler

Investisseur financier
CAPITEM Partenaires - Stéphane Gres, Leatitia Grosgogeat

LINKERS Fusions & Acquisitions met I’expérience de ses consultants au service
de ses clients, PME et ETI de tous secteurs, dans les domaines suivants :

* Cessions, Acquisitions, Transmission
* Levées de fonds, OBO, MBO, MBI

* Evaluation d’entreprises

* Ingénierie Financiére

* Debt & Restructuring

LINKERS
Paris - Lyon - Marseille

19 avenue de Messine, 75008 Paris

57 rue du Président Edouard Herriot, 69002 Lyon

10 pl. de la Joliette, Docks-Atrium 10.8, 13002 Marseille

Contact : info@linkers.fr /, " %86'; LDWIDE
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